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Wat ? 
Een programma van de EVD bedoeld voor 

Nederlandse ondernemers die in het 
buitenland kansen zien waar 
samenwerking met collega-ondernemers 
essentieel voor is.  



Voor wie ? 
Opkomende markten:  
China, India, Oekraïne, Rusland, Turkije, 

Westelijke Balkan. 

Kansrijke sectoren:  
hightechsystemen & -materialen, water, food 

& flowers, lifesciences & gezondheid, 
chemie, energie, infrastructuur, creatieve 
industrie.  



Waarom ?  
•  Het bedrijfsleven ziet kansen maar kan 

deze niet zelf oppakken, i.e. niet in de 
benodigde mate of in dit stadium.  

•  Overheidsfacilitering is nodig, bijvoorbeeld 
ten behoeve van economische diplomatie 
(government-to-governmentcontacten, 
gezamenlijke (publiek-private) presentatie 
op buitenlandse markten).  



Kortom  
•  "Een breed samenwerkingsverband tussen 

Nederlandse bedrijven en mogelijk publieke 
partijen, gericht op het gezamenlijk binnenhalen 
van orders en het realiseren van projecten van 
aanzienlijke omvang op een concrete 
buitenlandse markt.  

•  De kansen op de genoemde buitenlandse markt 
zijn minimaal tientallen miljoenen groot.  

•  Het cluster ziet goede mogelijkheden een 
substantieel deel daarvan te verwerven". 



Wie maken hier gebruik van ? 
1. China biedt voor het Nederlandse bedrijfsleven 

enorme kansen in de sectoren infrastructuur, 
transport en logistiek.  
 Vergroten van de betrokkenheid van 
Nederlandse bedrijven bij de ontwikkelingen in 
transport, logistiek en bijbehorende 
infrastructuur in de Yangtze corridor.  

2. De komende jaren wordt voor miljarden euro's 
geïnvesteerd in verbetering van de infrastructuur 
op de Balkan.  
 Een cluster van Nederlandse bedrijven probeert 
in de komende jaren een aanzienlijk deel van 
deze orders binnen te halen. 



Is ITER-NL niet voldoende ? 

•  ITER NL                        2g@there 
•  technologisch en wetenschappelijk. 

 relatievorming en samenwerkingsverbanden. 
initiatief kennisinstituten. 

initiatief de industrie. 
•  autonoom bestuur. 

•  besturing door industrie en overheid. 
•  inhoudelijke ondersteuning van de industrie. 

•  faciliterende ondersteuning van de industrie. 



Hebben wij hier wat aan ?  

ITER is niet alleen een wetenschappelijk 
project, het is ook een politiek experiment. 
En het duurt langer dan de zittingsduur 
van alle betrokken regeringen. 

•  Er kunnen zich dus allerlei problemen 
voordoen die niet van technisch-
wetenschappelijke aard zijn, en dus niet 
door ITER-NL opgelost kunnen worden. 



Hebben wij hier wat aan ?  

•  ITER en F4E sturen alleen grote Calls for 
Tender uit.  

•  Het Nederlandse bedrijfsleven zal dus 
voornamelijk deel kunnen nemen als 
subcontractor. 

•  Hulp bij het zoeken van geschikte primes 
is dan onontbeerlijk. (match-making, 
presentaties) 



Komen wij er voor in 
aanmerking ? 

ITER is hightech. 
Samenwerking in binnen- en buitenland is 

essentieel. 
Er moet voor tientallen miljoenen werk naar 

Nederland te halen zijn. 
Een twintigtal bedrijven heeft reeds 

belangstelling getoond door te investeren 
in ontwikkelingen, en deelname aan 
tentoonstellingen. 



Willen we dit ?  
Om na te gaan of er voldoende belangstelling is 

het 2g@there programma aan te vragen (naast 
de technisch-wetenschappelijke steun van 
ITER-NL) heeft Dutch Scientific het initiatief 
genomen tot een enquete onder betrokken 
bedrijven. 

Hierop is door een twintigtal bedrijven positief 
gereageerd. 



Hoe verder ?  
Dutch Scientific wordt gefinancieerd door haar 

leden en kan dus niet ten behoeve van alle 
ITER gerelateerde bedrijven dit programma 
blijven trekken. 

Toch is het praktisch dat er één aanspreekpunt  
komt. 

Wij stellen daarom voor een apart stuurgroepje te 
vormen en nemen hierbij het initiatief tot 
oprichting daarvan. 

Kandidaten wordt verzocht zich te melden. 



Vervolg 
Er is reeds een concept visiedocument neergelegd bij 
EVD waarop inhoudelijk commentaar is ontvangen.  

De stuurgroep zal 

•  het document definitief maken en indienen. 

•  een voorstel tot verdere activiteiten opstellen zoals: 

•  organisatie tegenbezoek Franse industrie 

•  opstellen gemeenschappelijk promotie materiaal 

•  suggesties voor inschakeling TWA’s 

•  suggesties voor match-making met andere landen 



Uitvoering  

Als u het met dit voorstel eens bent èn van plan aan 
te bieden op aanvragen van F4E of andere 
Domestic Agencies, wilt u dan inschrijven op de 
daartoe gereed liggende lijsten. 

Diegenen die reeds positief gereageerd hebben op 
de enquete van Dutch Scientific hoeven niet 
opnieuw in te schrijven. 


